如何找出招采文件的倾向性和排他性内容？如何维权？
作为供应商，你可能因为某些招标采购文件中一些明显的歧视性排他性条款而失去投标的机会，在目前政府采购行政机关部门的加强监督管理、优化营商环境的大形势下，这些夹杂“私货”的招采文件已经成了过街老鼠，人人喊打。
那么供应商怎么从一份完整的招标文件中找出倾向性和排他性内容？如果遇到又该如何维权？
作为招采人员，在编制招标文件时，又该如何避免出现这种情况呢？
一、怎么找出招标文件中倾向性和排他性内容？
1.看资格条件：有没有特殊的资质要求或者门槛来判断你能不能投。比如，用不符合招标项目实的高出等级的资质设置为资格条件，排斥其他投标人。
2.看采购需求：产品的功能、技术参数和服务要求你能不能满足；在技术和服务需求中设置过多的、不可偏离的实质性要求有没有指向特定供应商；如果有参数的负偏差达到 10% 以上，投的意义也不大。
3.看评分标准：
3.1.一些不具有普遍意义的认证证书、荣誉证书排斥其他投标人。
3.2.设置与实施招标项目无关的企业证书、人员证书来排斥其他投标人。系统集成项目或普通的设备安装项目，却将一些生产或研发企业才具备的证书强加到投标文件的技术评分项中。又如系统集成项目或普通的设备安装项目，却将一些生产或研发企业工程技术人员拥有的证书强加到投标文件的技术评分项中。
3.3.避重轻要求检测报告对产品的质量和性能方面不具有实质性意义的某一指标进行检测，且必须达到某一标准，以此锁定意向产品还是其他投标产品。
3.4.在技术评分项中以专利、软件、著作权、检测报告等锁定意向中标人。如果价格分超过了50分，拼的就是价格。如果技术分超过50分，拼的就是标书的编写质量。在评分标准中，主观分的占比越大，被操作的可能性就越大。还有像商务里业绩和证书的分数你能不能拿满？
如果这类客观分你都拿不住， 分差都在5分以上，那么中标概率就会大大降低。
4.看3个时间：先看开标时间，你能不能在投标截止前完成标书。再看工期时间，你能不能按时把活干完。如果时间不够也没有关系。看付款时间，你能不能接受。
【法律依据】 
《中华人民共和国政府采购法实施条例》
第二十条　采购人或者采购代理机构有下列情形之一的，属于以不合理的条件对供应商实行差别待遇或者歧视待遇：　　
（一）就同一采购项目向供应商提供有差别的项目信息；
（二）设定的资格、技术、商务条件与采购项目的具体特点和实际需要不相适应或者与合同履行无关；
（三）采购需求中的技术、服务等要求指向特定供应商、特定产品；
（四）以特定行政区域或者特定行业的业绩、奖项作为加分条件或者中标、成交条件；
（五）对供应商采取不同的资格审查或者评审标准；
（六）限定或者指定特定的专利、商标、品牌或者供应商；
（七）非法限定供应商的所有制形式、组织形式或者所在地；
（八）以其他不合理条件限制或者排斥潜在供应商。
《政府采购货物和服务招标投标管理办法》
第十七条　采购人、采购代理机构不得将投标人的注册资本、资产总额、营业收入、从业人员、利润、纳税额等规模条件作为资格要求或者评审因素，也不得通过将除进口货物以外的生产厂家授权、承诺、证明、背书等作为资格要求，对投标人实行差别待遇或者歧视待遇。
二、遇到这些倾向性内容，如何维权？
在规定的质疑时间，向采购人和采购代理机构提出质疑
若采购人和采购代理机构没有按时回复或者回复的内容不满意，可以法定的投诉时间内向同级人民政府财政部分投诉。
【法律依据】
《政府采购法》
第五十二条 供应商认为采购文件、采购过程和中标、成交结果使自己的权益受到损害的，可以在知道或者应知其权益受到损害之日起七个工作日内，以书面形式向采购人提出质疑。
第五十五条 质疑供应商对采购人、采购代理机构的答复不满意或者采购人、采购代理机构未在规定的时间内作出答复的，可以在答复期满后十五个工作日内向同级政府采购监督管理部门投诉。
三、采购文件编制时需要特别注意的事项有哪些？
编制采购文件最主要的目的是充分反映采购需求。采购需求可以归纳为科学、完整、合规三个基本要求。采购人可以通过市场调查或者专家论证结论来完善编制采购需求。采购人对采购信息的收集、归类、分析显得十分重要，同时采购人还应对供应环境、企业销售渠道与方式有一定的掌握，对政策法规要准备理解与执行。具体参见以下法律依据：
【法律依据】
《中华人民共和国政府采购法实施条例》
第十五条　采购人、采购代理机构应当根据政府采购政策、采购预算、采购需求编制采购文件。
采购需求应当符合法律法规以及政府采购政策规定的技术、服务、安全等要求。政府向社会公众提供的公共服务项目，应当就确定采购需求征求社会公众的意见。除因技术复杂或者性质特殊，不能确定详细规格或者具体要求外，采购需求应当完整、明确。必要时，应当就确定采购需求征求相关供应商、专家的意见。
